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УЧЕБНЫЙ ПЛАН

программы подготовки специалистов среднего звена среднего профессионального 

образования



Индекс Наименование
Экза 

мен
Зачет

Зачет с 

оц.
КР

Трудо- 

емкость

По 

плану

Конт. 

раб.
СР ПАтт

Обяз. 

часть

Вар. 

часть
Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт Итого Лек Лаб Пр КРП ИП Конс СР ПАтт

1476 1476 160 1244 72 100% 0% 756 34 2 44 9 667 720 34 2 44 9 559 72

1476 1476 160 1244 72 1476 756 34 2 44 9 667 720 34 2 44 9 559 72

ОУД Обязательные учебные предметы 2222 1
22222

2222
1371 1371 152 1147 72 1371 714 34 2 40 9 629 657 34 2 40 9 500 72

ОУД.01 Русский язык 2 96 96 8 70 18 96 42 2 2 38 54 2 2 32 18

ОУД.02 Литература 2 120 120 8 112 120 84 2 2 80 36 2 2 32

ОУД.03 Иностранный язык 2 78 78 8 70 78 42 4 38 36 4 32

ОУД.04 Информатика 2 78 78 8 70 78 42 2 2 38 36 2 2 32

ОУД.05 История 2 78 78 8 70 78 42 2 2 38 36 2 2 32

ОУД.06 География 2 96 96 8 70 18 96 42 2 2 38 54 2 2 32 18

ОУД.07 Физика 2 78 78 8 70 78 42 2 2 38 36 2 2 32

ОУД.08 Химия 2 78 78 8 70 78 42 2 2 38 36 2 2 32

ОУД.09 Биология 2 78 78 8 70 78 42 2 2 38 36 2 2 32

ОУД.10 Физическая культура 1 2 78 78 8 70 78 42 4 38 36 4 32

ОУД.11 Основы безопасности и защиты Родины 2 36 36 4 32 36 36 2 2 32

ОУД.12 Математика 2 264 264 36 210 18 264 138 10 10 118 126 8 8 92 18

ОУД.13 Обществознание 2 213 213 32 163 18 213 114 8 8 9 89 99 8 8 9 56 18

Д
Дополнительные учебные предметы, курсы 

по выбору
22 105 105 8 97 105 42 4 38 63 4 59

Д.01
Введение в специальность. Тренинг 

предприимчивости / Техника личной презентации
2 78 78 6 72 78 42 4 38 36 2 34

Д.02 Родной язык 2 27 27 2 25 27 27 2 25

2952 2952 875 1933 144 1836 1116 756 36 184 6 494 36 720 28 180 10 6 460 36 756 28 4 184 4 500 36 720 16 8 164 17 479 36

388 388 52 336 302 86 148 8 12 128 64 8 56 136 4 12 120 40 8 32

СГ.01 История России 3 42 42 8 34 42 42 4 4 34

СГ.02
Иностранный язык в профессиональной 

деятельности
6 128 128 16 112 42 86 36 4 32 34 4 30 36 4 32 22 4 18

СГ.03 Безопасность жизнедеятельности 5 68 68 8 60 68 68 4 4 60

СГ.04 Физическая культура 345 6 112 112 16 96 112 32 2 2 28 30 4 26 32 4 28 18 4 14

СГ.05 Основы финансовой грамотности 3 38 38 4 34 38 38 2 2 34

713 713 100 565 48 272 441 194 12 12 4 142 24 213 12 12 2 175 12 216 16 4 16 180 90 4 4 2 68 12

ОП.01
Экономика и основы анализа финансово-

хозяйственной деятельности торговой организации
4 55 55 8 47 44 11 55 4 4 47

ОП.02
Прикладные компьютерные программы в 

профессиональной деятельности
5 38 38 4 34 38 38 4 34

ОП.03
Эксплуатация торгово-технологического 

оборудования и охрана труда
5 58 58 8 50 58 58 4 4 50

ОП.04 Автоматизация торгово-технологических процессов 6 90 90 10 68 12 52 38 90 4 4 2 68 12

ОП.05 Основы предпринимательства 3 38 38 8 30 38 38 4 4 30

ОП.06
Правовое обеспечение профессиональной 

деятельности
5 42 42 8 34 42 42 4 4 34

ОП.07 Менеджмент 3 68 68 10 46 12 68 68 4 4 2 46 12

ОП.08
Стандартизация и документальное обеспечение в 

сфере торговли
3 88 88 10 66 12 88 88 4 4 2 66 12

ОП.09 Коммерческая деятельность в торговле 4 88 88 10 66 12 88 88 4 4 2 66 12

ОП.10 Электронная коммерция и международная торговля 5 40 40 8 32 40 40 4 4 32

ОП.11 Визуальный мерчендайзинг 5 38 38 8 30 38 38 4 4 30

ОП.12 "Трилогия" продаж 4 70 70 8 62 70 70 4 4 62

1635 1635 708 831 96 1046 589 414 16 160 2 224 12 443 16 160 10 4 229 24 404 8 156 4 200 36 374 12 8 152 178 24

ПМ.01
Организация и осуществление торговой 

деятельности
4 3344 4 526 526 268 246 12 398 128 290 8 152 130 236 12 84 10 2 116 12

МДК.01.01 Конъюнктурный анализ товарных рынков 3 72 72 8 64 52 20 72 4 4 64

МДК.01.02
Организация торгово-сбытовой деятельности на 

внутреннем и внешнем рынке
4 4 148 148 28 120 76 72 74 4 4 66 74 4 4 10 2 54

МДК.01.03
Организация и осуществление закупок на 

электронных торговых площадках
40 40 8 32 40 40 4 4 32

МДК.01.04 Технологии организации товародвижения 38 38 8 30 38 38 4 4 30

УП.01.01 Учебная практика 3 144 144 144 108 36 144 144

ПП.01.01 Производственная практика 4 72 72 72 72 72 72

ПМ.01.ЭК Экзамен по модулю 4 12 12 12 12 12 12

ПМ.02

Организация и осуществление 

предпринимательской деятельности в сфере 

торговли

3456 36 621 621 258 309 54 344 277 124 8 8 2 94 12 207 4 76 2 113 12 162 76 2 66 18 128 4 4 72 36 12

МДК.02.01 Маркетинг 3 86 86 10 64 12 52 34 86 4 4 2 64 12

МДК.02.02
Конкурентная деятельность в индивидуальном 

предпринимательстве
3 38 38 8 30 38 38 4 4 30

МДК.02.03 Управление малым бизнесом 4 135 135 10 113 12 58 77 135 4 4 2 113 12

МДК.02.04
Организация стартапов в индивидуальном 

предпринимательстве
5 90 90 6 66 18 44 46 90 4 2 66 18

МДК.02.05 Бизнес-информатика 44 44 8 36 32 12 44 4 4 36

ПП.02.01 Производственная практика 6 216 216 216 108 108 72 72 72 72 72 72

ПМ.02.ЭК Экзамен по модулю 6 12 12 12 12 12 12

ПМ.03
Осуществление продаж потребительских 

товаров и координация работы с клиентами
56 56 488 488 182 276 30 304 184 242 8 80 2 134 18 246 8 4 80 142 12

МДК.03.01
Управление лояльностью и формирование 

потребительской ценности
5 56 56 8 48 36 20 56 4 4 48

МДК.03.02 Коммуникации с бизнес-партнерами и клиентами 5 114 114 10 86 18 58 56 114 4 4 2 86 18

МДК.03.03
Платформы и сервисы взаимодействия с 

потребителем на сегментах рынка
50 50 4 46 50 50 4 46

МДК.03.04 Технологии омниканальных продаж 52 52 8 44 38 14 52 4 4 44

МДК.03.05
Стратегия распределения товарных запасов и 

каналы сбыта
60 60 8 52 38 22 60 4 4 52

ПП.03.01 Производственная практика 6 144 144 144 72 72 72 72 72 72

ПМ.03.ЭК Экзамен по модулю 6 12 12 12 12 12 12

216 216 15 201 216 216 15 201

ГИА.01 Демонстрационный экзамен 6 108 108 5 103 108 108 5 103

ГИА.02 Защита дипломного проекта (работы) 6 108 108 10 98 108 108 10 98

4428 4428 1035 3177 216 59.21% 40.79% 756 34 2 44 9 667 720 34 2 44 9 559 72 756 36 184 6 494 36 720 28 180 10 6 460 36 756 28 4 184 4 500 36 720 16 8 164 17 479 36

ПЦ.Профессиональный цикл 

ГИА.Государственная итоговая аттестация 

 Итого акад.часов (без факультативов)

ПП.ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ПОДГОТОВКА 

ОП.ОБЩЕОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ ПОДГОТОВКА 

СОО.Среднее общее образование 

СГЦ.Социально-гуманитарный цикл 

ОПЦ.Общепрофессиональный цикл 

Формы пром. атт. Итого акад.часов Объём ОП
Курс 2 Курс 3

Семестр 1 [19 нед] Семестр 2 [18 нед] Семестр 3 [15 нед] Семестр 4 [14 нед] Семестр 5 [15 нед] Семестр 6 [8 нед]

Курс 1
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